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Hvem og hva er vi ?

STERK og TEKSTARTIST er to uavhengige konsulenter som arbeider 
sammen på prosjektbasis. På denne måten dekker vi et vidt spekter 
av tjenester og nærmer oss et komplett  reklamebyrå. Vi tilbyr de 
aller fleste typer reklame-, kommunikasjons-, tekst- og webtjenester.

Teknisk ballast og flere år i næringslivet gir oss forutsetninger for 
kontruktiv kundedialog og dermed et grunnlag for å  levere gode 
løsninger. Vår definisjon av optimale løsninger er løsninger som når 
frem og når målene hos den definerte målgruppen.  

Har du teknisk orienterte produkter?
-Da kan det være at du finner det betryggende å 
 jobbe med noen som kan forstå produktet ditt? 

“Våre kunder er faglige 

 EKSPERTER    

  på sine fagområder” 

Hvordan nå målet?  

Arbeidet starter normalt med å definere hvem som er mål-
gruppene og hva som er formålet med materiellet.  Analysen 
gjøres gjerne i samarbeid med kunden som er den faglige 
eksperten på sitt forretningsområde. Sammen finner vi ut hvordan 
fange oppmerksomheten hos målgruppene og hvilke tiltak som kan 
iverksettes for å nå frem. 

Vi jobber alltid mot å produsere markedsmateriell som fungerer 
godt i markedet for våre kunder uavhengig av om det er et 
elektronisk eller trykket medium. Ulik teknikk - likt budskap. 

Vår slanke organisasjon tilsier en prising under toppsjiktet. 



- Utfordringen var å få til mer  
 direkte kommunikasjon

- Etter en periode der vi hadde fokusert på å bli kjent i markedet trengte 
vi et verktøy for mer direkte dialog med kunder og forhandlere.

ShipEquip er et norskeid selskap som har skaffet seg en dominerende markedsandel innenfor maritim 
satellittbasert kommunikasjon. Sekskapet har 15 ansatte i Ålesund og 40 forhandlere i Europa. 

Produktene våre krever til en viss grad skreddersøm, og da må vi kunne kom-
munisere hvilke alternativer kunden har og hva disse alternativene innebærer. 
I tillegg har vi rundt 40 forhandlere som vi ville knytte sterkere til oss samt gjøre 
i stand til å være rådgivere mot markedet. 

Katalogen vi utarbeidet sammen med STERK og TekstArtist er vi veldig fornøyd 
med, både som helhet, layoutmessig og designmessig. I ettertid ser vi at vi 
burde kvalitetssikret innholdet noe mer, men med hardt tidspress stod valget 
mellom å få noe ferdig eller ikke. 

Ivar Nesseth
Adm. Dir



- Vi trengte en webshop for å                      

- Et alternativ var å bruke en standard bransjeløsning, men vi valgte 
en tilpasset løsning fra STERK siden det gav mindre administrasjon 
og mer tid til salg. 

X-partner i Ålesund er en av ti leverandører på landsbasis som opererer i et kjedesamarbeid. 
Med 11 ansatte i Ålesund og Molde er de en av de store aktørene innen kontrmaskiner lokalt.

Fler og fler bedrifter bruker internett for å handle rekvisita og tilbehør til 
kontormaskinene sine.  Vi bestemte oss for at vi ville ta en del av dette markedet, 
samt at vi ville yte denne servicen. Det er tross alt mange som ønsker å handle 
med oss, men da må vi være tilgjengelige og konkurransedyktige på pris. 
Når vi så etter en leverandør for å utvikle en webshop til oss, så ville vi handle 
med noen som visste hva de holdt på med. STERK hadde kompetansen og kom 
med mange gode innspill og ideer til hvordan vårt behov kunne løses på best 
mulig måte.  

ta en større markedsandel

Bjarte Skuseth, 
Daglig leder 



Hans Erik Tore
”

-Vi villle ha internettsider som for-
midlet vårt historiske utgangspunkt 
sammen med sportslige produkt. 

- Det var viktig for oss at brukerens nysgjerrighet ble fanget 
ved første oppslag på sidene.

Vi har et forholdsvis omfattende produktspekter mot privatmarkedet, det var 
derfor en utfordring å visualisere de ulike produktgruppene på en enkel og 
oversiktlig måte. Samtidig var det viktig å få til en sporty og delikat framstilling 
som kunne gjøre produktene attraktive. I tillegg ville vi ha mulighet for å opp-
datere deler av innholdet selv uten å involvere eksterne leverandører. 

Så langt er erfaringene med STERK og TekstArtist gode, vi har fått en løsning 
vi er fornøyd med. 

Devold har produsert kvalitetsundertøy for sport og fritid i mer enn 150 år. Produktene 
er basert både på tradisjonelle og teknologisk avanserte stoff og modeller. 

Hans Erik Standal 
Markedssjef 

Tore Håvold
Markedskoordinator

“



Våre tjenester: 

STRATEGI/PLANLEGGING: 
- Markedsstrategi 

- Salg/salgsstrategi
- Kravsspesifisering for nettløsning. 

TRYKKSAKER: 
- Kataloger/Brosjyrer 

- DM kampanjer 
- Produktblad 

- Annonser 
- Visittkort 
- Plakater 

TEKST/INFORMASJON
- Produkttekster

- Firmatekster/budskap
- Pressemeldinger/nyheter

- Intervju/reportasjer

INTERNETTLØSNINGER: 
- Flash løsninger med multimedia 
- Firmapresentasjoner 
- Produktpresentasjoner 
- Nettbutikker (webshop) 
- Publiseringsløsninger (CMS) 
- Nyhetsløsninger
- Forum
- Epost utsendelser 
- Forhanlder/medlemssider 
- Skreddersydde løsninger 

ANNET: 
Vi tilbyr mer enn vi får plass til her. Ta kontakt 
og vi kan møtes for en dialog på hva dere 
trenger og hva vi kan tilby. 

Innsalgsmøter, grovskisser og  tilbud leverer vi 
normalt kostnadsfritt.  

Referanser
Hydrakraft, Visma MDS, ShipEquip, Søre Sunnmøre Reinhaldsverk, CD-Med,  Ocean 

Technology, Ulstein Kommune, WANit, Artec Aqua, Scan Supplies, Skarbøvik 
Mekaniske, Bilstereogrossisten, X-Partner Møre, Strandafjellet, Stokkan Lys, Luxo, Vinn 

Design, Mostein Eiendom, AutoDirekt, Oz-design, Oscar Rørhuus, Folkeuniversitetet, 
Sunnmøre- og Romsdal fiskarlag, Oceana, Fuglefjellet, Ålesund Dykkersenter, ÅSDK, 

Smalfilmklubben, Bedriftspartner, Devold of Norway. 

Steve Røyset (STERK) tar seg av den tekniske 
siden av løsningene. Med hovedfokus på WEB- 
og multimedialøsninger har han utviklet en rekke 
webløsninger av både enklere og mer kompleks 
karakter de senere årene. 

UTFØRER: Bidrar i hele prosessen fra planlegging, 
gjennomføring, kundemøter, grafisk design, enkel 
fotografering,  billedbehandling, programmering, 
tekstarbeid, kvalitetssikring mm.

Arnfinn Oksavik (TekstArtist) har hoved-ansvaret 
når noe skal kommuniseres. Dette kan være alt fra 
å utarbeide tekster til å planlegge salgsstrategier. 
Arnfinn har erfaring fra næringslivet innen både 
salg, markedsføring og ledelse. 

UTFØRER: Bidrar i alle ledd fra WEB, tekstarbeid, 
grafisk design, budskap, strategi, artikler, 
intervjuer, enkel fotografering,  mm. 



TekstArtist
Postboks 71
6067 Ulsteinvik

STERK
Postboks 908 Mobil: 92 03 91 80

post@sterk.no
www.sterk.no

tel:700 12880
mobil: 90 68 69 31
arnfinn@tekstartist.no


